> Les usages du foncier se multiplient
> La terre est un outil de production

> Les terrains sont nécessaires pour créer
des zones d’habitat, d’activités, de loisirs

> ’environnement, les ressources naturelles
et les paysages doivent étre protégés

> La terre est un bien rare a préserver
pour les générations futures

La Safer, a travers des études
et des actions d’achat, de vente
et de location, contribue

au développement durable

et équilibré de I'espace rural.

Les missions de la Safer :

> Assurer la transparence
du marché foncier rural

> Dynamiser I’agriculture et la forét

> Accompagner les collectivités
locales dans leurs projets fonciers

> Protéger I’environnement,
les paysages et les ressources
naturelles

Avec la Safer,

> Vous bénéficiez d’une expertise
reconnue et d’une connaissance unique
de votre région

> Vous étes conseillé et accompagné
jusqu’a la signature de l'acte

> Vous étes garanti du paiement dans
les délais convenus

> Vous achetez et vendez a la juste
valeur

> Vous contribuez a la réalisation
d’un projet inscrit dans
la vie locale

> Vous participez a
I'laménagement durable
de I'espace rural
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Les étapes avant de conclure

CEST CE QUI
S’APPELLE UNE AFFAIRE
RONDEMENT




les etapes de la vente d un bien agricole ou rural
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Votre notaire a I'obligation
Iégale d’informer la Safer

15 jours en mairie.
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Chaque candidat constitue un
dossier de son projet et le remet
a la Safer dans un délai précis.
Pendant ce temps, I’Etat est
informé...

Vous rencontrez un conseiller

Safer pour discuter des

modalités de la vente.
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DE CONSULTATION LENVIROMNEMENT

Toutes les candidatures sont examinées

sans exception dans le cadre d’'un “Comité
technique” qui donne son avis sur les projets
en fonction des politiques locales définies.

Y sont représentés selon les régions: les
syndicats agricoles, les élus locaux, les notaires...
Les services de I’Etat (Agriculture

et Finances) sont consultés.

DECISION EN CONSEIL D" ADMINISTRATION
DE LA SAFER ET ACCORD FINAL
DES REPRESENTANTS DE L"ETAT

Entre la promesse de vente et le choix de
I'acquéreur, il faut compter entre 2 et 3 mois.
Une fois la décision prise, la signature de
I'acte de vente a lieu chez le notaire.
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Selon les politiques d’aménagement
locales, le Comité technique retiendra
un ou plusieurs projets : pour installer
un jeune, consolider une exploitation,
pour I’environnement ou le

développement local. n

du projet de vente. ﬂ
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SOIT LA SAFER
W INTERDIENT PAS

Si le projet de vente s’inscrit
dans les politiques locales,
la Safer n’intervient pas.

* DROIT DE PREEMPTION

> Toujours dans un but d’intérét général.
> Pour protéger l'agriculture

et 'environnement.

> Dans le cadre d’une réglementation
précise, sous controle de I’Etat.

ENQUETE SUR LE TERRAIN

La Safer effectue une

enquéte et délivre un avis. 1TER

SOIT LA SAFER INTERDIENT

Le projet n’entre pas dans les
politiques d’'aménagement locales,
la Safer préempte* et achete

aux prix et conditions définis
préalablement a la vente.

VOIR ETAPES n A

** LES COMMISSAIRES

DU GOUVERNEMENT

> sont les représentants des Ministéres
de l'Agriculture et des Finances.



